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Haben Sie oft das Gefühl, als

wären Sie als Kleinunternehmer 

David gegen Goliath? 

    Wir bauen für sie die     

  Steinschleuder!

BuSINeSS WERKSTAT T  LechNer
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Sehr geehrte Damen und Herren! 

Als Kleinunternehmer/in oder Ein-Person-Unternehmer/in arbeiten Sie 

tagtäglich, sitzen abends noch vor dem PC oder in der Firma. Ideen und 

Projekte, in denen viel Zeit, Geld und Energie reingeflossen sind, bringen 

nicht den erhofften Erfolg?! 

Sie haben oft das Gefühl, als stünden Sie im Kampf David gegen 

Goliath(Konkurrenz)? Wir verhelfen Ihnen zu mehr Stärke und bauen für 

Sie die Steinschleuder, mit der Sie sich durchsetzen und erfolgreich sein 

können. 

Der Schlüssel zum erwünschten Erfolg kann hier einen komplexen, wie 

einfachen Grund haben. Es ist wichtig, sich kurz aus dem Tagesgeschehen 

auszuklinken und alle Bereiche zu analysieren. 

Märkte und Branchen entwickeln sich zunehmend schneller. Um hier 

mithalten zu können, ist es wichtig, sich weiterzuentwickeln, neue Wege zu 

gehen und digitale sowie alternative Denkweisen zuzulassen.

Wir bieten Ihnen ein exklusives Angebot, um sich klar zu positionieren und 

einen Wettbewerbsvorteil zu erarbeiten. 

Wir helfen Ihnen, mit unserer jahrelangen Erfahrung im Bereich Management, 

Marketing, Sales und Betriebswirtschaft, einen klaren und erfolgreichen Weg 

zu gehen.

Hochachtungsvoll, 

Günter Lechner
Werkstattmeister 

Bus in e s s
WERKSTATT 

L e C H n e R
Wir bieten Ihnen einen exklusiven Unternehmer-Strategie-Workshop an, 
in dem wir gemeisam Ihre individuelle Situation analysieren und Lösungen 
sowie Strategien definieren. Wir begleiten Sie bei der Umsetzung bzw. 
Realisierung Ihrer Ideen und Projekte.  

StrAteGIe-uNterNehmer-WorkShop 

• Unternehmens- und Potentialanalyse für mehr Aufträge
• Kreative Impulse für mehr Umsatz
• Klarheit der Positionierung und Definition Ihrer Zielgruppe
• Fokus und Orientierung für Ihren wirtschaftlichen Erfolg
• Geschärftes Business-Modell für Wirtschaftlichkeit
• Schriftliche Zusammenfassung und Key-Facts des Workshops mit  
   klaren Zielen

*Rahmenbedingungen: Die Dauer des Strategie-Unternehmer-Workshops beträgt, je nach 
Intensität und Inhalt, zwischen drei bis fünf Stunden. Nach dem Workshop folgt die Zusam-
menfassung inklusive Key-Facts und der persönlichen Nachbetreuung.

s t R at e g i e
UnTERnEhmER 

WoRk s Ho p

WorkShop erGeBNISSe  



 

g ü n t e R
L E c h n E R

• Ganzheitliche Strategieplanung und Umsetzung

• Marketing und Werbung  

(Layout, Drucksorten, Logoentwicklung, …)

• Imageclips und Produktvideos 

(hochwertige Low-Budget-Clips für Homepage und Facebook) 

• Unterstützung bei Social Media Aktionen

• Projektplanung und -begleitung

• Professionelle Kommunikations- und Medienplanung

• Substanzielle Business- und Jahresplanung

Nutzen Sie das Werkzeug der großen Unternehmen für Ihren Erfolg!

uNSer LeIStuNGSANGeBot für IhreN erfoLG

Wir bieten Ihnen ein kostenloses Erstgespräch: 

• Persönliches Kennenlernen 

• Ist-Stand, Potenial-Analyse und Zielsetzung

• Rahmenbedingungen für mögliche Zusammenarbeit

Ich bin 

Ich bin kreativ, baue aber keine Lu�schlösser.

Ich habe jahrelange Berufserfahrung, entwickle mich aber ständig weiter.

Ich bin konsequent, verliere aber nie den Respekt.

Ich arbeite genau, verzettle mich aber nicht in Details.

Ich blicke und orientiere mich Richtung Zukun�, aber ich respektiere 
und lerne aus der Vergangenheit.

Ich habe Handschlagqualität … ohne Wenn und Aber!

Meine Beratungsphilosophie

Ich berate keine Strukturen, sondern Menschen. Ich bin selbstkritisch mir  

gegenüber und selbstsicher in meiner Arbeit. Das Vertrauen zwischen mir 

und meinen Kundinnen und Kunden ist die Grundlage für eine erfolgreiche 

Zusammenarbeit. O�enheit und Klarheit in der Sache sind mir wichtig. 


